o Ales Lisac [marketing@lisac-lisac.si]
In: Ligac - testna lista

Kp:
Zadeva:  NOWVA knjgga, ki bo kriva za vedjo prodajo in dobideld

Vi, ki to berete, boste zagotovo prodali veé in imeli veéji dobicek! Preberite do
konca...

Bil je lep sonfen dan, ko sta AleS in Smiljan orgamizirala veliko brezplaéno predavanje
o korismih marketinikih nasvetih. Na predavanju sta se sre€ala sofolea, ki sta opravila
Studi) na znani fakulteti. Priblifno vasih let sta, verjetno spominjata na vade soSolce.
Oba sta bila povpreéna 3tudenta, 1mela sta neka) 1de), predvsem pa sta bila polna sam) o
prihodnost. Seminar jima je dodamo odprl ofi. Neka) dni po seminarju sta se ponovno
sretala. Pogovarjala sta se o otrocih, oba imata dva. Sreéno sta poroena imata solidno
hi%o in lepa avtomobila. Oba delata v uglednem mednarodnem podjetju.

A med njima obstaja razlika!

Eden izmed njiju je nekaj dni po seminarju napredoval, ker je prodal veé, drugi je tik
pred tem, da izgubi sluzbo.

a a o to spremembo?
Ste se kdaj vpraSali, osebno o tem neprestano razmiSljam, kaj lahko naredi takino
spremembo. Ni manje, mi Zelja po uspehu. Bila sta enaka, sposobna, podobno sta

razmisljala.

Razlika je v nasvetih in informacijah. V preprostih nasvetih in informacijah, ki temelji
na tem, kako prodajati in imeti dobiéek po zdravi pameti.

Verjamem, da je tezko verjeti, ravno zato Vam pisem. Nihée si bolj kot jaz ne Zeli, da bi
prodali ve€ i imeli veé)1 dobiéek — skrivnost je v NOVI knjigi Direktni marketing
po zdravi pameti.

Direktni marketing po zdravi pameti?

SEVEDA, kar deluje se splada posnemati in nasvete, ki delujejo se splada upoStevati,
To je res ena redkih kmjig, ki vam pomaga zasluhiti. Avtor: Drayton Bird, ve o
direktnem marketingn veé kot kdor koli drug ma svetu. Njegova NOVA knjiga o
direkinem marketingu je &isto zlato. Ta knjiga Vas reii pred izgubo slufbe in vam
omogoéa hitro napredovanje - vedjo prodajo in dobicek,

To ni 5 ena knjiga, na kateri se vam bo nabiral prah. Takeoj jo lahko uporabite in
denarnica se vam bo debelila. NAROCITE NOVO KNJIGO ZDAJ!

NOVA knjiga Direktni marketin zdravi pameti Vam razkriva
- vlogo marketinikega oddelka,

- kako pridobiti in obdrZzan stranke,

- kako doseéi cilje in ovrednostit rezultate,

- kaj bi morali prodajat, kako véinkovito pozicionirat izdelke,

- kako 1zbirati marketiniko agencijo — in kako delati brez nje,

- govori tudi o internetu — novem orodju v direkimem marketingu.

NOVA knjiga Direktni marketing po zdravi pameti je nedvomno obvezno branje za
vse k1 Felite prodat veé n tiste, k1 Zelite poveéah dobiéek.

Spomnimo se &e enkrat na sofolca, ki mu je NOVA knjiga Direktni marketing po zdravi
pameti dala koristne nasvete in odprla ofi idejam, ki so bile globoko v njem skrite. On
je napredoval. Seda) je sreénejf1, vozi bolj%1 avio 1n kmalu bo 3el z druZino na dolgo
potovanje. Posnemajte ga in NAROCITE NOVO KNJIGO ZDAJ, kot je to pred nekaj
dnevi storil on in prodal veé.

Drugi, ki tega ni storil, &eprav je imel enako prilofnost je danes manj sreéen, *alosten,
boji se za stoléek v podjetju in neprestano tuhta kaj bi naredil bolje. Njegove ideje so $e
vedno skrite. Cele dneve dela samo za podjetje 1n 3e napre) tuhta 1n tubta, kako b1 stvan
izpeljal bolje... Ce ga kje srecate mu povejte za knjigo Direktni marketing po zdravi
pameti.

Lep pozdrav!

Robert Kocuvan
www, prvak.si

ps. Ce ste se odloéili, da knjige ne boste kupili raje e enkrat premislite ;)



OPOMNIK

O Ales Lisac [marketing@lisac-lisac. =]
Za: Lisac - testna lista

Kp:
Zadeva: NOVA knjiga, ki je kriva za veéjo prodajo in dobiek

Spostovani,

pred éasom smo Vam poslali email z naslovom NOVA knjiga, ki bo kriva za vedjo
prodajo in dobidek. Seveda gre za NOVO knjigo z naslovom Direkini marketing po
zdravi pameti avtorja Dravton Bird. Veliko Stevilo ljudi se je odloéile in knjigo kupilo
in prav vsi so zelo navduseni nad njeno vsebino.

Poglejte kaj o NOVI knjigi Direktni marketing po zdravi pameti pravijo njeni bralei:

M. E. Corby, Mail Users Association LTD: "Najbelj stimulativna knjiga o
marketingu, ki sem jo kdaj bral"

Robert Heller, glavmi urednik, Finance: "Vse kar pravijo drugi bralci, in $e izfemoma
ugoden nakup po vsaki ceni.”

David Ogilvy: "Drayton Bird ve o direktnem marketingu veé kot kdor koli drug na
svelu. Nfegova knjiga o direktnem marketingu je Cisto zlate."

John Fenton, ustanovitelj, The institute of sales and marketing management: "Viefeni
denar se mi je Le vsaf stokrat popladal”

Campaign: "Tako jasno in jedrnato, da izhbrana mnenja ne morejo poiteno utemelfiti
njene teksture. Preberite jo."

Robert Leiderman, vodilm strokovnjak v telemarketingu: "Dojemijivo, provokativno in
sabavno kot hudic"

Zanima nas tudi vase mnenje o knjig: Direkini marketing po zdravi pameti, zato
NAROCITE NOVO KNJIGO ZDAJ in nam posredujte svoje mnenje na
zalozbaifi lisac-lisac.si.

Dolga leta je knjiga Direktni marketing po zdravi pameti uivala sloves, da nima
tekmeca, saj je veljala za "ugleden uébenik", v zadnjem &asu pa ji reéejo kar "pravi mini
mstitut”, Knjiga je prvié 1z8la leta 1982, mdi nova 1zdaja pa ohranja tradicijo odliénost,
poleg tega da jo odlikuje laZje berljiv format in vsebuje obsimo gradivo o uporabi
interneta kot orodja v direktnem marketingu,

Zelimo vam prijemo branje in naj se vasa prodaja in dobigek poveéata za toliko kolikor
s1 Zelite!
Lep pozdrav!

Robert Kocuvan
www.prvak.si



